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18 PMS Instalaciones, expertos 
en el montaje de mobiliario

de cocina

La firma lleva más de dos décadas especializada en el montaje de muebles a nivel nacional

PMS Instalaciones nació el año 2004 en Bilbao como una 

empresa dedicada a ofrecer servicios de montaje de mue-

bles.  Con unas instalaciones totales de 3.500 metros cuadra-

dos repartidas en dos naves en la capital vizcaína y cerca de 80 

trabajadores, la empresa tiene una facturación que ronda los 3 

millones de euros. PMS Instalaciones trabaja a nivel nacional. 

En este sentido, ofrece tareas de transporte, almacenamiento 

de mobiliario de cocina, baños y hogar en toda la zona norte y 

servicio de montaje de muebles (tanto de cocina como de baño 

y hogar) en las zonas de Madrid, Cataluña y Málaga. Nos cuentan 

más detalles sobre la empresa sus responsables.

n  Expliquen su experiencia y conocimiento del sector del 

mueble de cocina. 
Llevamos 21 años en el sector del montaje de mobiliario, lo que 

nos ha permitido un amplio conocimiento a nivel técnico, ha-

biendo montado en todos estos años numerosas marcas de fa-

bricantes tanto a nivel nacional como internacional.

n  Describa su principal producto para las empresas del sec-

tor. Indique las ventajas que aporta y explique sus principa-

les diferencias con respecto a los productos similares de la 

competencia.
Ofrecemos el montaje de mobiliario por parte de una empresa 

solvente y perdurable en el tiempo. Nuestro principal valor es la 

calidad y la seguridad, ya que damos respuesta a las necesida-

des del cliente.

n  ¿Cuáles han sido sus últimas novedades? 
Estamos incluyendo la ia dentro de nuestros procedimientos, 

lo cual está ayudando a nuestros clientes a simplificar muchos 

procesos.
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n  ¿Cuáles de sus servicios destacaría entre los mejor valora-

dos por los clientes?
Sin duda, nuestro servicio llave en mano, uno de los más deman-

dados y que nos permite que cada día mas clientes confíen en 

nosotros.

n  ¿En qué otros sectores están presentes y con qué tipos 

de clientes? 
Estamos presente en el sector del retail y del transporte.

n En la relación con las empresas del sector, ¿Qué tienen en 

cuenta a la hora de trabajar con este tipo de empresas y qué 

es lo que más valoran ellas? ¿Qué diferencia a las empresas 

de equipamiento de cocinas de las de otros sectores? 
Unos de nuestros valores es la atención al cliente. Definitiva-

mente, es el servicio más valorado por nuestros clientes.

n  ¿Cómo han cerrado el ejercicio 2024 y qué previsiones tie-

nen de cara a 2025?
La verdad es que el año 2024, en cifras, ha sido bastante bene-

ficioso para PMS. De cara al presente ejercicio 2025 esperamos 

incrementar nuestra facturación un 25%.

n  ¿Por qué han decidido asociarse a AMC?
Una de las cosas que más valoramos de la asociación es la po-

sibilidad de conocer a otras empresas del sector y poder inter-

cambiar impresiones con ellos. 

n  ¿Qué opinión y relación tienen con la feria SICI?
Consideramos que es una feria muy profesional y que está muy 

bien organizada. Nuestra visita a la pasada edición resultó muy 

satisfactoria.

www.pmsinstalaciones.com

Entre las últimas novedades de PMS destaca la 

incorporación de herramientas de inteligencia 

artificial, lo que está  está ayudando a sus

clientes a simplificar muchos procesos


